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de, José Luis Larrea, presidente de Ibermética, e Ifiaki del Rio, de i3B.

Ibermatica financiara como
socio proyectos relacionados
con la innovacion y las TIC's

El programa contara con una partida
inicial de un millén de euros

Busca captar iniciativas tanto a nivel
interno como de fuera de la empresa

ARTURO GARCIA

BILBAQ. DV. El grupo Ibermatica,
a traveés de su Instituto de Inno-
vacion, (i3B), ha lanzado una ini-
ciativa dirigida a impulsar la pues-
ta en marcha de proyectos y em-
presas pioneras relacionadas con
el mundo de la innovacién y las
TIC's.

El proyecto, que contara con
una partida econémica de entra-
da de un millén de euros, a modo
de fondo inicial, no pretende «tu-
telar ni dirigir las iniciativas», tal
¥ como senald durante su presen-
tacion el presidente de Ibermati-
ca, José Luis Larrea, sino «acom-
paniar» los proyectos nunca desde
una situacién de control, sino
como socio de la idea para que
pueda salir adelante.

La iniciativa aspira a crear una

«comunidad de emprendedores en
base a una red de cooperacion en-
tre instituciones, administracio-
nes publicas, empresas privadas
y otras organizaciones, como la
universidad» para fomentar el es-
piritu emprendedor.

La idea, que nace con el eslo-
gan «mo mas que nadie, no menos
que nadie», se ha disefiado desde
un doble enfoque, interno y ex-
terno que buscara por un lado, sa-
car a la luz aquellas ideas y pro-
yectos que puedan surgir de los
cerca de 4.000 profesionales que
actualmente desarrollan su tra-
bajo en el grupo ¥ captar iniciati-
vas planteadas por emprendedo-
res ajenos a Ibermatica.

Larrea reconoce que ni uno ni
otro objetivo son faciles. «Se trata
de ir aguas arriba, de gestionar la
innovacion, no de incorporarla,

no acercarse a ella como un suce-
50 8ino como un proceso», senald
Larrea durante la presentacion
de la iniciativa.

Y puntualizé: «incubadoras,
fondos, financiaciones, de eso esta
el mercado sobrado, pero no de
ideas que se desarrollen libres des-
de el propio emprendedor que las
plantea».

El papel de Ibermatica en esos ,

proyectos, negocios, servicios o
productosy, siempre relacionados
con aspectos emergentes como la
venta por internet o los servicios
para teléfonos moviles, por citar
ejemplos del mercado potencial al
que se dirige la iniciativa, seria
de mero socio, «sera la nueva em-
presa la que acceda al mercado sa-
biendo que tiene un socio».

Tbermatica se limitaria a apor-
tar su imagen de marca en estas
nuevas empresas, que se calcula
que generen entre 4 y 6 trabaja-
dores, y no contempla integrarlas
sino que se apuesta por una par-
ticipacion del 20-30%, nunca mas
del 50% porque de lo que se trata
es de generar un ecosistema, po-
ner las condiciones para que el
emprendedor se desarrolle de una
forma natural». =






