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Ibermatica crece un 14 % hasta alcanzar los 260 millones en 2007
Juewes 2 de abril de 2009

Las cifras de facturacidn, beneficio v
genaracidn de empleo de |bermatica han
arropado la evolucion de la compafiia, que se ha
situado en un volumen de negocio de 260
millones de euras, un 14% mas que el ejercicio
anterior. El desarrollo experimentado par
|bermatica ha sido exclusivamente organica,
por lo que la compafiia ve suparadas sus
axpectativas en este ambito, tras crear 200
puestos de trabajo v obtener la confianza de un
alevado ndmero de nuewvos clientes.

Segln destaca la propia compafifa, |bermatica

continda cumpligndo los ambiciosos retos de

deszarrollo y crecimiento marcados en su plan

astratégico para el periodo 2007-2009. Despuéds de finalizar el primer examen con buena nota -al
alcanzar en 2007 un volumen de negocio de 228 millones de euras, con un crecimiento del 20% con
respecto al afio anterior-, vuelve ahora a marcar un importante incremento en su facturacidn,
obteniendo un 14% mas, para situarse en 260 millones de euros. Esta cifra vuelye a rebasar el listdn
de las previsiones establecidas para el ejercicio, fijadas en 245 millones de euros, lo que refleja un
afio de fuerte actividad en los principales mercados.

En lo que respecta al beneficio, Ibermatica ha alcanzadao en el afio 2008 un resultado de 8,6
millones de euros, un 32% mas, superando ampliamente la cifra prevista de &,6 millones. Esta
desviacidn es consecuencia, fundamentalmente, de operaciones puntuales de caracter
gxtraordinario y no recurrente.

Estos datos cobran mayar impartancia si se tiene en cuenta el hecho de que todo el crecimiento
axparimentado en 2008 ha sido de caracter organico, y mas adn en un contexto econdmico en el
que comenzaron a raflejarse los primearos sintomas de la crisis. Asi, v pese a todo, la generacidn de
amplzo ha experimentado un marcado incremento a lo largo del pasado afio, alcanzando la cifra de
3.300 profesionales, un 10% mas.



For areas de actividad, los servicios de outsourcing representan el 39% de la cifra total de ingresos
an 2008; el 31% procede de la integracidn de aplicaciones; el 14% corresponde a infraestructuras; el
7% se ha generado en &l ambito de las soluciones de ingenieria; el 6% proviens de las soluciones de
gestion empresarial; v el 3% carresponde a la actividad de consultoria de negocio.

For lo que se refiere a la distribucidn del volumen de negocio por sectores, el 34% de los ingresos
de |bermatica se ha generado en el sector servicios; el Z20% en finanzas v seguros; el 19% en la
administracidn publica; el 17% en industria; v el 10% restante ha procedido del sector de las
telecomunicacioneas.

Para el director general de |bermatica, Joseba Ruiz de Alegria, "el compaortamisnto del sectar ha
ayudado a esta evolucion positiva de la compafifa, pero nuestro cracimiento organico se sitlda muy
por encima de la media. Estamos incrementando nuestros senvicios v estamos desarrollanda
también proyectos importantas en nuevos clisntes”.

Internacionalizacion

La actividad en el mercado espafial ha sido muy intensa, al igual que en Latinoamerica, donde se
han iniciado nuevos proyectos con grandes firmas multinacionales. Durante el pasado afio la
avolucidn del negocio en ese continente ha sido muy positiva. Tecnet -fillal de |bermatica en
Latinoamérica- ha seguido desarrollando su actividad en destacadaos clientes de Argentina, Chile,
Brasil, Meéxico, Perd y Uruguay.

En Argentina, asimizmo, |bermatica ha instalado una factoria de software con el fin de trasladar
parte de la produccidn de servicios y poder aportar mayor competitividad a los clientes. Desde esta
factoria, donde trabajan mas de cien profesionales, se prestan servicios de desarrollo,
mantenimiento v soporte en tecnologias SAP, JZEE, Cobol y Matural.

For otra parte, Ibermatica ha seguido impulsando una politica de acompafiamiento a sus clientes
en los mercados exteriores, sin perder de wista el desarrollo en Europa.



Innovacion

El Instituto Ibarmatica de Innovacion, 138, ha continuado este afio con la acentuada linea de
crecimiento iniciada desde que comenzd su actividad en febrero de 2006, v su cartera de
actividades yva plasma la participacidn en 41 proyectos de [+0+i. La fuerte apuesta que |bermatica
estd realizando por la innovacion, eje fundamental sobre el que sustenta su desarrolla, le ha levado
a destinar a [+0+i una inversion de & millones de euros, un 25% mas gue 2l afio anterior. De cara a
2009, la cifra destinada a esta materia alcanza los 7 millones de euros, 0 que supone una imversion
total en [+0+i en los dltimos cuatro afios de mas de 20 millones de euros.

El objetivo de i3B es acompafiar el crecimiento previsto para el Grupo |bermatica en el Flan
Estratégico 2007-2009, continuando con la estrategia de aumentar la oferta de servicios v
productos de alto valor afiadido. ¥ es que “desarrollar nuevas soluciones de valor afiadido para
nuestros clientes s lo que nos permite crecer con ellos™, indica Kuiz de Alegria.

Cambio en el accionariado

Por otra parte, 2008 tambign ha sido un afio de cambios en el accionariado de la compafia. Asi,
tras la salida de Caja Guadalajara [3,86%] v Caja Jagn [1,19%], Caja Circulo ha aumentado su
participacion hasta el 11,2% [antes 6,52%]. El resto de la composicion del accionariado no ha
experimentado variaciones. e mantieng Kut<a como accionista mayoritario, con un 41,73% de las
acciones, migntras que Caja Mavarra, Caja Vital, Banco Guipuzcoano y OMCE posean un 11,2%,
respectivamente.

Perspectiva 2009

A pesar de que la situacion econdmica global seguira siendo complicada, |bermatica prevé
continuar creciendo en volumen v rentabilidad a lo largo de 2009, reforzando su penetracion en el
mercado espafiol.

Para al presidente de |bermatica, José Luis Larrea, la evolucion llevada a cabo el anterior ejercicio
refleja que “la compafiia &5 capaz de alcanzar metas ambiciosas, ya que el crecimiento
experimentado en 2008 ha sido, fundamentalmente, un crecimiento organico v no fruto de
operaciones de adquisicion™, y que, en este sentido, Ibermatica es una "empresa tremendamente
saneada y solida", o gue permitira afrontar el futuro con garantias.
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