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ACTOR HUMAND

Ibermatica Emprende cumple su primer aio en un escenario
inestable para la innovacion

La consultora vasca contacta con los CEl (Centros de Empresas Innovadoras)
para impulsar la iniciativa

FM.-

El primer ano de existencia
de Ibermitica Emprende, la
iniciativa puesta en marcha
por [bermitica para favorecer
la creacién de nuevos proyec-
tos empresariales de cardcter
tecnologico, se produce en
un momento en que la situa-
cion de la innovacion en Es-
p'ﬂl"lﬂ no p'ﬂ.‘d] pﬂr su I]1ei!)]'
momento. De hecho, segiin
la Asociacion de Empresas de
Electrénica, Tecnologias de
la Informacion y Telecomu-
nicaciones (Aetic), ¢l presu-
puesto dedicado a I+Di+i
para ¢l proximo ejercicio se
ha recortado un 30%. Pero
no sélo son estos daros. José
Ignacio del Rio, director ge-
neral del Instituto Ibermari-
ca Innovacién (i3B), enti-
dad que gestiona la iniciati-
va, reconoce que “en este
ano se¢ han recibido menos
iniciativas”. Por este moti-
vo, la consultora ha comen-
zado a contactar con los
CEI (Centros de Empresas
Innovadoras) para impulsar
la  propuesta Ibermitica
Emprende en el mercado.
Segtin senala Del Rio, “en
un primer momento, no
tenfamos contemplado este
“EI

pero posiblemente sea esta

acercamiento  a los (

una nueva via de captacion

La participacion
econdmica de
Ibermatica en las
iniciativas es de
un 20%

de iniciativas ya que las pro-
Pl.ll':.'»(ﬂ.‘& son C()n1l)|ﬂ]]]tfl][il-
rias”.  “Estos organismos
publicos ayudan al empren-
dedor desde que tiene la
idea hasta la creacion de la

mientras

cmpresa,

que

[
José Ignacio del Rio, director
general del Instituto Ibermatica
Innovacion (i3B).

nuestra propuesta esti en
acompanfar  csta idea ya
creada hasta que se consoli-
da en el mercado”, apuntael
directivo, y afade que su
objetivo “no es tanto ayudar
por ayudar sino identificar
ideas viables desde una pers-
pectiva de mercado™,

Todo un acierto

La iniciativa se disené desde
un doble enfoque va que in-
tenta identificar ideas y pro-
yectos emprendedores entre
los 3.300 profesionales que
llC[l]ll]n]Crl[C d‘;‘ﬁﬂ.ﬂ'(!“ﬂ]l su
trabajo en la empresa, pero
también se plantea como ob-
jetivo caprar iniciativas idea-
das por personas ajenas a la
organizacién. Varios son los

Sede de Ibermatica en San Sebastian.

focos de ideas donde Iberma-
tica estd poniendo especial
énfasis a la hora de elegir los
proyectos: ime]igenci;t artifi-
cial, movilidad, aplicaciones
de entorno web, tecnologia
GIS y, por dltimo, temas re-
lacionados con la interaccion
hombre maquina (3D, reali-
dad virtual).

En su primer ano de
existencia, la iniciativa
Ibermidtica Emprende ha
arrojado un balance muy
positivo. Su apuesta por el
emprendizaje  ha  dado
como resultado un toral de
51 proyectos, de los que 35
provenian de personas aje-
nas alaempresay 16 de los
profesionales de Ibermari-
ca. De todas estas iniciari-
vas, solo 10 iniciativas han
sido presentadas al Comité
Evaluador y tres ya se han
toda
realidad empresarial: dos

convertido en una
corresponden a  personas
ajenas a la organizacion y
versan  sobre  tecnologia
GIS y entornos de movili-
dad v la otra iniciativa, rea-

lizada por un profesional

de Ibermatica, enfocada en
el dmbirto de la inteligencia
artificial. La participacidn
economica de la compania
en las iniciativas “es mini-
ma ya que fencmos una
“vocacion de  rutelaje ¥
control”, senala José Igna-
cio del Rio. En este senti-
do, explica: “Apostamos
por una inversion econd-
mica del 20% que nos per-
mita participar en los co-
nocimientos de las mismas,
establecer unos principios
v tomar parte en las tomas
de decisiones, sin olvidar
que la palabra final la tiene
el emprendedor”. Asimis-
mo, Ibermatica, que cuen-
ta para esta iniciativa con
un presupuesto de un mi-
llon de euros, pone a dis-
posicion de los emprende-
dUrt’S |'It"l'l"-l|ni€n[il& como
labores de acompanamien-
to y asesoria teniendo en
cuenta su experiencia en el
sector, apoyo de la nueva
empresas desde la marca
Ibermatica, o cobertura al
Pl"[)L't'.\ﬂ l.](.' venta a [rﬂ\"(’.'s

(.IC su Tl.‘d C()l]]L‘I'Ciill.



